ARIXO — ein autonomes System, das uber E-Mail und Inbound-Kanale
arbeitet = fuhrt selbststandig den Kundendialog = fuhrt zum Abschluss.

+20-40% mehr Abschlusse aus eingehenden Anfragen ohne Personalneueinstellungen.

L Antwort < 5 Min. .' In der Sprache des Kunden M Ohne komplexe Integration
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Sie haben bereits Anfragen. Aber Sie haben kein
System, das diese zum Abschluss fuhrt.
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Ergebnis: 15-20% Lead-Verlust (Minimum).




Das Problem sind nicht die Menschen. Das Problem ist der fehlende Prozess.




Sie brauchen kein Werkzeug.
Sie brauchen ein System, das den Kunden fuhrt.

Nicht nur .._._sondern
erfassen... |fuhren.

Nichtnur |..sondern
antworten... abschlieBen.




ARIXO — ein System, das Inbounds
aufnimmt und in Abschlusse verwandelt.
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Architektur fur 100% Kontrolle uber jede Anfrage.

Struktur

Jede Anfrage = ein
= strukturierter Case.

Keine Anfrage geht -
verloren.

| Begleitung

Fehlerfreies Follow-up
bis zum Abschluss.

Sofortiger Dialogeinstieg,
um den Kunden zu binden.
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Erfassen, antworten und fuhren. Ohne manuelles Eingreifen.

” - Kunde schreibt
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Kein Auto-Responder. Ein gesteuerter Verkaufsprozess.

Hallo! Fur ein Team von 10 Personen
liegen die Grundkosten bei...

Antwortet prazise
im Kontext.
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i | 1..4 WIE viel kostet die Implementierung Ihres
Systams fur ein Team von 10 Personen?
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| Kdnnten Sie mir sagen, welches CRM
| Sie derzeit verwenden?

Stellt qualifizierende
Gegenfragen.

| Lassen Sie uns morgen um 14:00 Uhr kurz
telefonieren, damit ich lhnen zeigen kann,
wie das in Ihrern System funktioniert.
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Fuhrt proaktiv zum
nachsten Schritt.
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Was sich n

ach der Implementierung

grundlegend andert.
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Direkte Wirtschaftlichkeit der ARIXO-Implementierung.

+20% Conversion
= +20 neue Abschliisse.

.

\E . +€20.000

L » e . fag'R) zusatzlicher
6 © 1 @04 monatlicher

.I & & Umsatz.
| @ Warenkorb § y

Fﬁ*’ﬂ 1000
I 'r :

! \ =% & .- | " 53
. A i 5 @
— e L “l @ :
Vi e Pe=Se G e

g

" Total: ROl = X5 - X10




Echtes Wachstum ohne Personalaufbau

+21% ABSCHLUSSE
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; Chaos in den Inbound-Kanalen, Totale systemische Kontrolle. s
; regelmaBiger Lead-Verlustdurch ~ § Jede Anfrage wird nach einem |}
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Integration und Start

1-2 Tagen
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Sicherheit und Autonomie auf Architekturebene.

100% der Daten
verbleiben sicher
auf Kundenseite.

Operiert ohne
direkten Zugriff auf
lhr CRM zu bendotigen.
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Garantierte Vollstandiger,
SLA-Reaktionszeit schltsselfertiger
von < 5 Min. technischer Support

inklusive.



Horen Sie auf, Abschlusse im Posteingang zu verlieren.
Starten Sie die Kontrolle uber jede Customer Journey.
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